«..eifach es Gwiirz besser!

Erfolgsrezept mit
digitalen Zutaten

Die Stedy Gwurz AG kennt nicht nur das Rezept fur Gewlrzmischungen wie ihr
bekanntes «Hardopfelgwirzy, sondern auch fur wirtschaftlichen Erfolg. Digitalisierung
und Automatisierung helfen dem Kleinunternehmen, mit den Grossen mitzuhalten.

Das familiengefthrte KMU Stedy Gwurz AG ist zwar klein, Betriebsprozess von der Bestellung Uber den Einkauf
im Schweizer Detailhandel jedoch eine feste Grosse. Dazu bis zum Versand laufend optimieren. Das Lebensmittel
beigetragen haben neben den bekannten und beliebten unternehmen wachst nachhaltig und hat Mitbewerbern
Gewlrzmischungen und Marinaden auch Shop-in-Shop- einiges voraus. SAP unterstttzt das KMU in seiner Mission:
Prasenzen sowie der internationale Onlinehandel. Dank Geschmack in die Ktiche bringen.

einer ERP-Cloudldsung kann das Kleinunternehmen seinen
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Ausgangslage

Was 1980 mit Tufteleien in einem ehe-
maligen Schlachthof begann, ist heute
eine GewUrzmanufaktur, die weltweit
liefert und in der Schweiz vor allem
fur ihr «Hardopfelgwlrz» bekannt ist:
Stedy. Das Familienunternehmen mit
Sitz in Weinfelden (TG) und vollem
Namen Stedy Gwrz AG stellt GewUrz-
mischungen, Marinaden, Bouillons und
Edelsalze her — nach eigenen Rezept-
uren und stets frisch.

Stationar und online

Stedy will Geschmack in die Kiche
bringen und wahlt dafur verschiedene
Wege. Die Produkte werden Uber Metz-
gereien, Grossverteiler und Gross-
handler in der Schweiz vertrieben, an
insgesamt 4’200 Verkaufspunkten.
Dazu kommt der weltweite Online-
handel. Eine grosse Herausforderung
far ein Kleinunternehmen, das zwolf
Mitarbeitende zahlt und voll auf Frische
und Qualitat setzt. «Ohne Digitalisie-
rung und Automatisierung ist das nicht
zu schaffeny, erklart Valentin Stettler,
CEO und Inhaber der Stedy Gwurz AG.

Zielsetzung

So sorgfaltig Stedy frische Gewdlrze
behandelt, so behutsam will das fami-
liengefuhrte Unternehmen wachsen,
um weiterhin die gewohnte und erwar-
tete Qualitat liefern zu konnen. Die Digi-
talisierung und Automatisierung des
Bestell- und Versandprozesses soll das
Team dabei unterstitzen — und dafur
sorgen, dass die Prozesse schlank,
flexibel und effizient bleiben. «Das
System muss sich optimal anpassen
lassen, ans Tempo unseres Wachs-
tums genauso wie an die Erfordernisse
des Marktesy, so Valentin Stettler.

Shop-in-Shop als Knacknuss

Eine besondere Herausforderung fur
das Unternehmen, aber auch fur seine
Software, ist die Tatsache, dass Stedy
auch Shop-in-Shop-Angebote fuhrt.
Dass also ein Detailhandler dem Her-
steller eine abgegrenzte Verkaufsfla-
che zur Verflgung stellt, die dieser
selbst bewirtschaftet. Da gilt es, Min-

Stedy Gwurz AG in Weinfelden.

Enge Zusammenarbeit -

auch digital

Stedy arbeitet sehr eng und partner-
schaftlich mit Lieferanten und Hand-
lern zusammen. Auch in diesem Be-
reich stiegen die Anforderungen an
die IT je langer, je mehr — Stichwort:
Datenaustausch mit Geschaftspart-
nern. «lrgendwann merkten wir, dass
unsere IT-Architektur nicht mehr ge-
nugte», sagt Valentin Stettler. «Wir

destbestande einzuhalten, deren
Unterschreitung rechtzeitig zu er-
kennen und das schnelle Auffullen
ZU organisieren.

ERP-LGsung mit

individuellem Extra

Umin Sachen Digitalisierung, Automa-
tisierung und Datenaustausch auf ein
angemessenes Level zu kommen, ent-

Valentin Stettler
CEO und Inhaber
Stedy Gwirz AG

wollten aber keine Rechnerarchitektur
kaufen, sondern eine funktionierende
Software-Dienstleistung. Deswegen
kam ausschliesslich eine Cloudlésung
in Frage.» Und das fuhrte Stedy zu SAP.

schied sich Stedy fur die cloudbasierte
Unternehmenslésung SAP Business
ByDesign. CEO Valentin Stettler, ur-
sprunglich Metzgermeister und nicht
etwa IT-Fachmann, bringt die Vorteile
auf den Punkt: «Die Bedienung ist sehr
einfach, das Preis-Leistungs-Verhalt-
nis sehr ausgewogen.» Doch fur das
Shop-in-Shop-Konzept war eine indivi-
duelle Zusatzlésung notig.

«Die Bedienung ist

sehr einfach, das
Preis-Leistungs-Verhaltnis
sehr ausgewogen.»

Zur Lésung >>
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Losung

Bei der Implementierung von SAP
Business ByDesign konnte die Stedy
Gwurz AG auf die Unterstutzung
durch den SAP-Partner oneresource
zahlen. Um die Cloudlésung moglichst
effizient nutzen zu konnen, passte
oneresource das System an die Pro-
zesse bei Stedy an, bildete den Work-
flow ab und optimierte ihn. Dabei
stand Valentin Stettlers grosses An-
liegen im Fokus: Skalierbarkeit.

Skalierbarkeit
Die neue Software zeigt Warenbestande
in Echtzeit an.

Nutzen

Dank SAP Business ByDesign kann
die Stedy Gwiarz AG ihre weltweite
Verkaufs- und Lieferkette viel einfa-
cher koordinieren. Die Digitalisierung,
Automatisierung und Optimierung
des Bestell- und Versandprozesses
haben der Stedy Gwurz AG ein zwei-
stelliges Umsatzwachstum ermog-
licht, und das bei gleichbleibendem
Personalbestand.

System wichst mit

Die neue Losung verhilft dem Unter-
nehmen also zu einem gesunden,
nachhaltigen Wachstum — und wéachst
selbst entsprechend mit. Skalierbar-
keit machts moéglich. Zudem lasst sich
das System jederzeit den aktuellen
Anforderungen des Marktes anpassen
und mit neusten Applikationen und
Features aktualisieren.

Prototyp fiir Stedy

Zur effizienten Umsetzung des Shop-
in-Shop-Konzepts entwickelte onere-
source sogar eine vollig neue Lésung,
einen Prototyp. Der Zusatz verbindet
das Verkaufsregal mit dem Unterneh-
menssystem und verbucht automa-
tisch alle Aus- und Eingénge der Waren.
Damit zeigt SAP Business ByDesign
die Bestande in allen Verkaufsregalen
in Echtzeit an. So lassen sich ideale
Lieferzeiten und -routen ermitteln.
Zudem kann Stedy so das Sortiment
laufend optimieren und saisonale
Schwankungen, etwa bei GrillgewUr-
zen, innerhalb kurzester Zeit bertck-
sichtigen. Dazu kommt, dass das Ver-
kaufsregal Informationen fur die
Qualitatskontrolle liefert, zum Beispiel
Temperatur- und Luftfeuchtigkeits-
werte. Fur Valentin Stettler ist klar:
«Die Digitalisierung ist unsere Chance,
um als Kleinunternehmen auf Augen-
hohe mit den Grossen mitzuhalten.»

Stedy bringt seit 40 Jahren Wurze in
Schweizer Kuchen.

«Die Digitalisierung ist unsere Chance,
um als Kleinunternehmen auf Augen-
hohe mit den Grossen mitzuhalten.»

Valentin Stettler
CEO und Inhaber
Stedy Gwurz AG

Laufend kontrollieren

und reagieren

Die Shop-in-Shop-Verkaufsregale der
Stedy Gwirz AG lassen sich dank dem
eigens fur sie entwickelten Prototyp
hochst effizient bewirtschaften — vom
rechtzeitigen Nachschub bis hin zur
Optimierung von Lieferzeiten und -rou-
ten. Echtzeit-Informationen uber Tem-
peratur und Luftfeuchtigkeit im Ver-
kaufsregal bringen die Qualitats-
kontrolle auf ein neues Level.

Echtzeit-
Informationen

Uber Temperatur

und Luftfeuchtigkeit im
Verkaufsregal bringen
die Qualitatskontrolle
auf ein neues Level.

Zu den Vorteilen >>
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Vorteile

Sicherheit

» Gesicherter Datenpool
» Einfache Implementierung
* Mehr Stabilitat, keine Ausfalle

Convenience

» Schnelle und einfache Implementierung
» Automatisierte Prozesse
» Flexibilitat bei Systemanpassungen

Kosteneinsparung

* Genaue Skalierbarkeit
* Optimierte Warenbewirtschaftung
» Anpassungen auch in-house méglich

Stedy Gwiirz AG
( Gaswerkstrasse 13
..eifach es Guiirz besser! 8570 Weinfelden
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oneresource AG ‘ N ’
Business und SAP Solution Consulting

Zurcherstrasse 65

CH-9500 Wil Paolo Strever
+4171950 5555 CEO
info@onresource.com

GEMEINSAM VORWARTS SAP.CH/KMU

Valentin Stettler
CEO und Inhaber

Besuchen Sie uns online ‘
stedy.com

Ihr Ansprechpartner

Mit Business Consulting und SAP Solution Con-
sulting bietet die onerecoure AG das Know-how
zur Business- und Systemtransformation. Basie-
rend auf Best-Practice-Prozessen wahlt one-
resource den kurzesten Weg zum Erfolg. Dabei
stehen die Bedurfnisse des Kunden im Zentrum.
Die schrittweise Entwicklung zur Intelligent
Enterprise ermoglicht die umfassende Nutzung
des SAP Digital Core.
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